P netex

Los 4 ingredientes de la venta hibrida

En un entorno comercial donde el cliente, en buena medida, es digital, implementar un proceso de
venta hibrida resulta crucial. Sergi detalla los 4 ingredientes para llevarlo a cabo con éxito.

Sergi Ramo. Consultor, formador y conferenciante en Ventas y Motivacion. CEO de growZ Consultants
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