P netex

Control y cierre

En necesidades y objetivos analizamos la preparacién para la reunion de ventas. Es hora de actuar: la
presentacion de ventas.

Muéstrales los beneficios y satisfaz sus objeciones.
¢, Qué aprenderas?
e Como no perderle el pulso a tu venta y cerrarla satisfactoriamente.

Contenidos del curso

Introduccion

Explica los beneficios
Resolver las objeciones
Cerrando la venta
Resumen
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