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El cliente digital demanda un vendedor hibrido

Frente a unos clientes que se mueven caprichosamente entre el offline y el online, el nuevo vendedor
ha de ser necesariamente hibrido. Sergi te cuenta como ha de ser este vendedor hibrido para triunfar.

Sergi Ramo. Consultor, formador y conferenciante en Ventas y Motivacion. CEO de growZ Consultants
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