
La decisión de compra es emocional
La decisión de compra es profundamente emocional. Íñigo te explica hasta qué punto esto es así y te
da las claves para conocer qué emociones tocar para vender más y qué necesidades cubrir para
fidelizar mejor.

Íñigo Sáenz De Urturi. Experto en comunicación oral, liderazgo, venta consultiva, cohesión de equipos
corporativos e inteligencia emocional
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