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Metodologia y actitud para superar los 4
handicaps del comercial

El complejo mundo de las ventas requiere una serie de procesos y metodologia al igual que cualquier
otra actividad. La actitud y la formacion son factores esenciales para poder superar los 4 handicaps de
la profesion comercial. Pero, ¢cuales son? ¢ Cémo nos enfrentamos a ellos?
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