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Neuroventas o coOmo aplicar la neurociencia para
vender

La venta es un proceso complejo e involucra multiples habilidades para llevarla a buen término. Mikel
comparte varios tips que la neurociencia ha puesto a nuestra disposicién para facilitarlo. Es lo que
[lamamos neuroventas.

Mikel Alonso. Experto en neuromarketing, neuroventas y neurociencia aplicada a la empresa. CEO
Brain Data Company. Profesor UCM/UC3M
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